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# sobre estrategia

A Brindeshop da uma maozinha para vocé escolher o brinde adequado, original e criativo.
Com estratégia, € possivel aplicar corretamente a verba e agradar a todos.

O presente de final de ano é uma ferramenta de marketing importante que deve ser usada da forma correta.
O primeiro passo é dividir os clientes por ordem de importancia financeira e estratégica.
Com a classificacdo é possivel destinar faixas de verbas diferentes para os brindes.

Recomendamos separar os clientes em trés faixas, A, B e C. Os da faixa A devem receber os melhores presentes,
os da B, devem receber, mas ndo é necessario gastar muito. Ja os da C, os brindes mais simples.

Nessa estratégia, 30% dos melhores clientes devem consumir 70% da verba destinada aos brindes.
O restante da verba, devem ser distribuidos entre B e C.

Os clientes classificados como mais importantes precisam ser escolhidos com capricho, pensando na estratégia
da empresa.

Todo cliente gosta de perceber que é importante. Todo cliente é rei, mas alguns imperadores.
Ndo pode dar algo que todo mundo estd recebendo.

O brinde de final de ano ndo é a Unica opgdo, também se deve pensar em um brinde especial para datas
importantes, quando o cliente consegue o que estava almejando, por exemplo.

Muitos escritorios deixam de cotar brindes pressupondo pregos altos. Na Brindeshop vocé encontra a maior
variedade de brindes e presentes, para suplementar o sucesso de sua empresa.
Seja um brinde simples ou sofisticado, temos a solucdo para cada estratégia.

Desenvolvemos brindes criativos para todas as ocasides. Uma maozinha Util, para destacar sua marca.
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